Bliv Salgskonsulent i Ase — Attraktiv Ianpakke, bonus
uden loft og stor frihed i hverdagen

Motiveres du af ambitigse mal, hgj aktivitet og en lanpakke, hvor dine resultater kan
meerkes direkte pa lensedlen?

Vidste du, at vores dygtigste salgskonsulenter ligger typisk pa 45-60.000 kr. brutto om
maneden ?

Hos Ase i Kolding s@ger vi labende salgsprofiler med et staerkt konkurrencegen, som
elsker at skabe resultater gennem opsggende, vaerdibaseret salg. Salg, der giver mening
for kunden.

Du skal trives med at tage kontakt, skabe relationer fra bunden og opbygge din egen
pipeline gennem vedholdende outbound radgivning og nysalg. Til gengeeld investerer vi
massivt i din faglige og personlige udvikling og giver dig veerktgjerne til at lykkes.

Din hverdag hos os

Din vigtigste opgave bliver at skabe nye relationer og opbygge din egen pipeline gennem

ops@gende kontakt til Isnmodtagere. Du ops@ger med andre ord nye potentielle kunder,

som ikke star hos Ase i dag. Det kraever energi, struktur og viljen til at blive ved.

Som radgiver hjeelper du kunden med at sikre sig selv gkonomisk gennem A-kasse,

fagforening og eventuel Ignsikring. Her spiller Ase en vigtig rolle. Det giver mulighed for
gkonomisk tryghed, hvis livet pludselig tager en uventet retning, samtidig med at kunden

far adgang til sparring og hjaelp til at komme godt videre i sit arbejdsliv.

Det handler derfor ikke om at “saelge produkter i blinde” — men om at forstd kundens

situation og skabe veerdi gennem relevant tillidsfuld radgivning og tilbyde lgsninger, der

giver mening i deres hverdag.

Med gode resultater og den rette indsats kan du over tid fa adgang til:

*VVarmere leads fra interne kollegaer og samarbejdspartnere, som allerede har veeret i
dialog med Ase

sLeads fra kunder, der selv har gnsket kontakt via online formularer

*Flere specialiserede salgsopgaver

Du far selvfglgelig professionel onboarding, treening, sparring og lgbende feedback, sa

du hele tiden udvikler dig og er kleedt pa til at lykkes i rollen.

Sadan beskriver vores medarbejdere jobbet

*Jeg nyder virkelig mit nye arbejdsliv i Ase. Jeg er omgivet af god energi og fantastiske
kolleger, som jeg kan sparre med hver dag. Samtidig har jeg gode muligheder for at
udvikle mig. Jeg arbejder ikke laengere i weekenderne, har mere fleksible arbejdstider,
mulighed for bonus og en arbejdsplads, hvor der ogsé er fokus pa trivsel og balance i
hverdagen. Det er jeg slet ikke vant til, sa for mig fales det som en keempe luksus.”
Souzane Sayegh — Radgiver hos Ase

“Jeg elsker Ase — det har virkelig formet mig. Her far jeg lov til at vaere mig selv, udvikle
mig og gore en forskel for mennesker hver dag. Kulturen, kollegaerne og mulighederne
for at udvikle mig gor, at det fales som det helt rigtige sted at vaere. Jeg synes samtidig,
det er fedt at tale med mennesker, udfordre dem og skabe veerdi for dem — og det kan jeg
i Ase.”

Maria Lykke Mogensen — Senior Radgiver hos Ase



Hvem er du?

Du motiveres af performance og bliver kun mere motiveret, nar der er konkrete mal at
Iabe efter i din hverdag.

Maske har du erfaring med telemarketing, kanvas, nysalg eller anden opsggende
salgsrolle — vigtigst er dog, at du elsker salget og motiveres af at skabe resultater.

Vi forestiller os, at du:

*Har erfaring med opsggende salg og trives med hgj aktivitet.

*Er mentalt robust og kan handtere afslag uden at miste energi eller fokus.

*Ser konkurrence som positiv motivation — ikke pres.

*Har disciplin til selv at opbygge og falge op pa din pipeline.

*Er skarp til at skabe relationer, opbygge tillid over en telefon og afdaekke kundens
behov.

+Drives af udvikling, performance og muligheden for at have en god Ignpakke.
*Trives i et serigst salgsmiljg med hgje ambitioner og steerkt sammenhold.

Vi tilbyder dig en lenpakke med stort potentiale og gode vilkar i din hverdag
*Grundlgn fra 22.000 til 27.000 kr./mdr. afheengigt af erfaring og kompetencer
*Provision uden loft

«Fritvalgslgnkonto, pension, tillaeg og julegratiale

+1 times betalt pause hver dag

*God kantineordning og massage i arbejdstiden

*Sundhedsforsikring hos Danica

*Fri i weekender og helligdage + 4 ekstra fridage om aret

Derfor vaelger mange Ase

Hos os elsker vi medarbejdere med ambitioner.

Vi tror pa, at udvikling og resultater skal kunne maerkes — bade fagligt og gkonomisk.
Du far:

*Professionel onboarding og intensiv salgstraening

*Lgbende coaching og feedback fra erfarne ledere, salgstreenere og salgsundervisere
*Fleksible arbejdstider med mulighed for 34 eller 37 timer

+Et steerkt feellesskab med sociale arrangementer og hgjt engagement

En tydelig karrierevej, hvor resultater og adfaerd abner nye muligheder

*Mulighed for hjemmearbejde

Kernetider, hvor vi alle er pa kontoret for at sikre sammenholdet

*Mandag, tirsdag, onsdag og fredag: kl. 09.00-14.00

*Torsdag: kl. 12.00-18.00

Resten af arbejdstiden planlaegger du selv - til gavn for din trivsel og balance med dit
privatliv.

| Ase har vi mange succeshistorier — vil du veere den naeste?

Hos Ase er udvikling ikke noget, der fgrst sker i din naeste rolle — det sker hver dag i
rollen som Salgskonsulent. Gennem treening, coaching og lgbende sparring fra din
traener, underviser eller leder udvikler du dine kompetencer inden for kommunikation,
salgspsykologi, behovsafdaekning, relationsopbygning, indvendingsbehandling og
veerdibaseret salg - blot for at naevne nogle af de centrale kompetencer du opbygger over
tid - kompetencer, du kan bruge i resten af dit arbejdsliv.

Samtidig understgtter vores Salgsudviklingsenhed din udvikling med bade faglige og
mentale laeringsmoduler. Her arbejder du blandt andet med dit mindset, motivation,



robusthed og personligt lederskab — kompetencer, der hjeelper dig med at udvikle dig
som radgiver, men ogsad som menneske.

Jo dygtigere du bliver til handveerket, desto flere muligheder abner der sig. Med steerke
resultater og de rette ambitioner kan du over tid fa adgang til mere specialiserede
salgsopgaver og nye udviklingsmuligheder i Salgsorganisationen gennem Ases Lon- og
Karrieremodel.

Er du Klar til at blive en del af holdet?

Upload dit CV og besvar fa spgrgsmal om jobbet som Salgskonsulent — sa har du taget
farste skridt mod en salgskarriere i Ase.

Opstart er den 1. september eller 1. oktober 2026.

Spergsmal til rollen?

Du er velkommen til at kontakte vores Salgsledere for Outbound pa hverdage mellem K.
11-14:

*Christian Hansen pa tif. +45 41 11 21 25 (I perioden 13. juli - 2. august er Christian ikke
tilgaengelig pga. sommerferie)

*Mia Schack pa tif. +45 52 17 40 60 (I perioden 29. juni - 19. juli er Mia ikke tilgeengelig
pga. sommerferie)

Vi gleeder os til at hgre fra dig!
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