Salg er din styrke — og vi belgnner det! Bliv en del af et
ambitigst salgsteam, hvor resultater betaler sig

Er du sulten efter at skabe resultater? Motiveres du af maltal, en attraktiv Ienpakke og
karriereudvikling?
Hos Ase i Kolding s@ger vi lige nu staerke salgsprofiler med et staerkt konkurrencegen, som vil vaere
med til at bringe vores salg til nye hgjder.
Vi leder efter dig, der:
- Har dokumenteret erfaring med at skabe steerke resultater gennem telemarketingsalg, kanvas
eller ops@gende salg.
- Elsker salg - og trives i en performancekultur, hvor resultater teeller.
 Er drevet af at levere pa kanvas og lukke et salg, der giver mening og skaber vaerdi for den
enkelte kunde.
- Er en af de bedste til at afdeekke kundens behov og szelge den rigtige lgsning — fx A-kasse og
fagforening, lgnsikring eller forsikring via samarbejdspartnere.
- Er verdensmester i at levere de rette og skarpe salgsbudskaber.
- Ikke pavirkes af afslag, men rejser dig og berster nej’erne af dig, fordi du tror pa, at naeste
samtale giver et salg.

.

Trives i performancekultur, hvor du er en del af et team, men straeber efter at veere blandt de

bedste i teamet.

Til gengaeld sikrer vi dig:

- Attraktiv Isnmodel med en fast garanteret grundign, provision uden loft, pension og flere
tilleeg. Vi leder efter dig, der motiveres af, at du kan pavirke din bruttolgn. For vi belgnner din
indsats. Jo bedre resultater, du skaber, desto starre fortjeneste.Pssst... Det er ikke unormailt,
at vores topperformere har en brutto lanpakke pa mellem 40-50.000 kr. manedligt.

+ Len- og Karrieremodel med klare mal for avancement og lgnstigning.

- Effektiv onboarding og professionel traening, coaching og feedback fra vores kompetente
salgsundervisere, treenere og ledere.

- De rette vaerktgjer til at vinde salget.

Derfor skal du veelge Ase:
Hos os er der hgijt til loftet og plads til ambitioner. Vi investerer i din udvikling og tror p3, at succes

skal belgnnes.
Du far:

+ Fleksible arbejdstider, sa du kan tilretteleegge din egen hverdag i hgjere grad, ligesom du kan
vaelge mellem en 34 eller 37 timers arbejdsuge.

+ Mulighed for hjemmearbejde i et passende omfang, hvor det giver mening for dig og Ase.

« 1 times betalt pause hver dag — du arbejder effektivt 32 timer, men far lgn for 37.

- Fri i weekender og pa helligdage + 4 ekstra fridage betalt af Ase.

+ Sundhedssikring, massage i arbejdstiden, frokostordning og frugt/snacks.

- Et staerkt feellesskab med fredagsbar, julefrokost og sociale arrangementer.
Tag neeste skridt i din karriere sammen med os
| Ase har vi mange succeshistorier — og du kan blive den naeste. Med gode resultater og den rigtige
indstilling, abner der sig masser af muligheder i Ase. Vi tilpasser din udvikling efter dine ambitioner

- og hjeelper dig med at tage naeste skridt. Fx kan du fa betalt din videreuddannelse inden for bl.a.
salgspsykologi, coaching eller ledelse via vores l@n- og karrieremodel.

Klar til at blive en del af holdet?

Opstart er den 1. august eller 1. september.

Matcher vi hinanden inviterer vi dig til en eller flere samtaler. Passer dine faglige og personlige
kompetencer til jobbet, tilbyder vi dig jobbet.



Kender du en kollega eller ven, som ogsa kunne veere et match — sa anbefal os — og vi belanner
dig med en ansaettelsesbonus pa 5.000 kr., hvis vedkommende ogsa ansaettes.

Har du spergsmal, er du velkommen til at kontakte Salgsleder Rikke Tychsen pa tif. 26 15 23 28
eller Salgsleder Lars Ankerstjerne pa 40 79 47 16 — begge kan kontaktes pa hverdage mellem Kl.
10-13.

Vi glaeder os til at hagre fra dig!
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